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FLYSMARTREVENUE
ПЕРЕОСМЫСЛЕНИЕ УПРАВЛЕНИЯ ДОХОДАМИ С ТЕХНОЛОГИЯМИ ИИ
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ЭВОЛЮЦИЯ ЦЕННОСТИ RMS-СИСТЕМДЛЯ АВИАКОМПАНИЙ: 1970–2020 ГГ.

Ограниченные
ресурсы

Ценовая
чувствительность

пассажиров
Жёсткая

конкуренция
Высокая

волатильность
спроса

Сложность
прогнозирования

Необходимость
персонализации

и гибкости
Ограниченные
человеческие

ресурсы

Дерегулирование
ценообразования
авиаперевозок

1978

Быстрая эволюция
yield management

благодаря
компьютеризации

1980–1990

Коммерциализация
RMS

2000

передача дальнейшей разработки
от авиакомпаний

в специализированные ИТ-
компании Sabre, Amadeus, Pros

Интеллектуализация
RMS

2010

появление ML-моделей,
оптимизация в реальном

времени

Опыт COVID

2020

прогнозирование спроса
с учётом событийности

на рынке (внешних данных)

Offer Management
& NDC

2020+

RMS как часть end-to-end
коммерции: от предложения до

заказа
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Прогноз спроса при использовании ИИ в реальном времени с учётом реальных событий

Персонализация, динамическое ценообразование, отказ от тарифных классов

Управление доходностью по каналам

Анализ доходности по «полному маршруту»

Математическое прогнозирование спроса, оптимизация

Анализ доходности по «плечам»

Бизнес-правила и стратегии

Ценообразование

АНАЛИЗ РЫНКА:REVENUE MANAGEMENT SYSTEM
Развитие функций
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АНАЛИЗ РЫНКА:REVENUE MANAGEMENT SYSTEM

— Ценообразование.
— Бизнес-правила и стратегии.
— Анализ доходности по «плечам».
— Математическое прогнозирование спроса, оптимизация.
— Анализ доходности по «полному маршруту».
— Управление доходностью по каналам.
— Персонализация, динамическое ценообразование, отказ от RBD.
— Прогноз спроса при использовании ИИ в реальном времени с учётом реальных событий.

Развитие функций

75 %

SITA Strategy, Швейцария
Lufthansa System ProfitLine/
Yield Rembrandt
PROS
Sabre AirVision Revenue Manager
Amadeus Revenue Management Suite
Kambr (приобретена Amadeus)
Сирена-Трэвел RMS
Новые технологии SAINA

RMS-решения
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Развитие функций

75 %

Сегодня на российском рынке выбора систем RMS пока
нет.

SITA Strategy, Швейцария
Lufthansa System ProfitLine/
Yield Rembrandt
PROS
Sabre AirVision Revenue Manager
Amadeus Revenue Management Suite
Kambr (приобретена Amadeus)
Сирена-Трэвел RMS
Новые технологии SAINA

RMS-решения
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Система управления доходами
FlySmart Revenue — аналитический инструмент
для оптимизации доходов авиакомпании путём
эффективного управления доступной ценой
на перевозку и распределением мест
на рейсе в автоматическом режиме.
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ОБЗОР РЕШЕНИЯFLYSMART REVENUE

Продвинутая
аналитика

Механизм
бизнес-правил
и стратегий

Коммерческоепланирование

Тарифы
Расписание
Аналитика

Сквозные управляемые рабочие процессы на основевзаимодействия с пользователем

Хостинговая платформа АФЛТ-Системс

Обработка данных
в режиме реального

времени
Прогнозирование спроса

на основе нескольких моделей,
в т. ч. ИИ

Непрерывная
оптимизация,
управляемая
событиями

PSSперевозчика

Ресурс
Бронирование
Регистрация
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ЦЕЛЕВЫЕ ПРОЦЕССЫ СИСТЕМЫ

Ручное изменение
параметров ресурса

Изменять параметры
ресурса правилами

Применять
правила

Управлять
правилами

Автоматически управлять
ресурсом

Отправлять параметры
в инвент. систему

Автоматическая корректировка параметров ресурса

Анализировать
данные Инвентори

Анализировать
бронирования

Анализировать доход СДС,
СВТ

Анализировать тарифы
оперативные и сетки

Анализировать расписание

Анализировать
экономические KPI

Прогнозировать
спрос на рейсе

Оптимизировать
доход автоматически

Корректировать
оптимизацию

Основной целевой процесс автоматической оптимизации

Правила Параметры управления
ресурсом рейса

Параметры
изменённого ресурса

Выгружать исходящие
данные

Автоматически
оптимизировать

Прогнозировать
спрос

Анализировать ресурс,
тарифы, расписание

Комплексный анализ

Управлять
оптимизацией дохода

Управлять
ресурсом

Модели оптимизаций,
прогнозный профиль

Корректировка
оптимизаций

Референтные
рейсы

Сезоны
и события

Модели
спроса

Данные ресурса
инвент. системы

Прогнозировать
спрос

Управлять Бизнес-Правилами
и Стратегиями

Интерфейсы Интерфейсы Интерфейсы Интерфейсы Интерфейсы
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У НАС ЕСТЬ, И ТОЧКА. FLYSMART REVENUE
Требованияк системам Имеющиеся RMS-решения нарынке РФРешение FlySmart Revenue

Сценарии, контроль загрузки
и отгрузки оптимизаций и т. д.

Ручной, полуавтоматический
и автоматический режимы работы.

Автоматический режим работы
с минимальным вовлечением аналитика.

Сценарии, временные срезы
оптимизации и т. д.

Автоматическая оптимизация
в режиме реального времени.

Непрерывная оптимизация дохода и ценового
предложения в режиме реального времени.

Классические модели
прогнозирования
и оптимизации.

Математические, динамические модели
прогнозирования ИИ
с привлечением внешних данных.

Современные модели прогнозирования
с возможностью самостоятельного обучения.

Отсутствуют.Прогнозирование с учётом сетевого эффекта.
Переход от динамического
к непрерывному ценообразованию.

Развитие системы: прогнозирование
и оптимизация по модели O&D; встраивание
в процесс непрерывного ценообразования.

Отсутствуют.Учёт рыночных данных (конкуренты, сезонность
и событийность), влияющих на спрос.

Автоматический анализ рыночной
ситуации.

Максимальное увеличение точек цены.
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БАЗОВЫЕ ФУНКЦИИ FLYSMART REVENUE
— Решение проблемы от анализа

к действию.
— Панель KPI, сравнение с планом, прогнозом и

прошлым годом (CLY, LY).
— Анализ рейсов на уровне рейса, кабины

и по классам в соответствии с принятыми
бизнес-процессами.

— Пользовательские настройки рейсов
и пересчёт параметров.

— Интерактивный пользовательский интерфейс.
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БАЗОВЫЕ ФУНКЦИИ FLYSMART REVENUE
— Детальная визуализация динамики

бронирования и выставленной ёмкости,
данные по доступным тарифам (свои
и конкурентов).


